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study

Solidstudio zajmuje sie tworzeniem
dedykowanych aplikacji Web, gtownie
wykorzystujac Java, NodeJs i React.

/espot sktada sie z seniorow z
najwiekszym doswiadczeniem w branzy
fintech oraz energii odnawialne.
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Celem Pawta byto pozyskanie dodatkowych

projektow z rynkow zachodnich. Solidstudio juz

posiadato pierwszych klientow z tych rynkow.

Dodatkowym wyzwaniem byto to, ze nie

moglismy uzywac¢ w komunikaciji

marketingowej ich nazw.

Jako, ze ustugl software developmentowe sa na

rynkach zachodnich wysoko konkurencyjne (caty

swiat konkuruje o projekty z nimi), podstawa jest

odpowiednia strategia, czy
branz, wyroznikow i specja

WY

Hor konkretnych

1zac]

| gdzie

Solidstudio ma najwieksze przewagi.

Wybralismy gtownie rynek UK, poniewaz byta

tam mocna referencja od aktualnego klienta.
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Skupilismy sie na dwach branzach
gdzie sg mocne referencje i
doswiadczenia:

Finanse (fintech)

<o

% Energia odnawialna

/Zdecydowalismy, ze wyjdziemy do potencjalnych
kKlientow zaréwno poprzez LinkedIna jak i

hezposredniego emaila. Dziatania zostaty
prowadzone z profilu Pawta, ktory zarowno jest
CEO jak 1 osoba z doswiadczeniem technicznym
— COo tez spowodowato, ze wiece] potencjalnych
klientow chciato rozmawiac.
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Na LinkedInie skupiliSmy sie na branzy
finansowej i UK oraz osobach decyzyjnych
z backgroundem technicznym. Poczatkowo
wysytaliSmy zaproszenia, nastepnie po
akceptacji spersonalizowane wiadomosci
werytikujace potrzebe z drugie] strony.

Bezposrednim emailem gtownie wychodzimy

do branzy energii odnawialnej, gdzie rowniez
pojawito sie zainteresowanie doswiadczeniami

Solidstudio (zarowno z Europy Zachodnig] jak
| USA).
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W ciggu pierwszych dwoch miesiecy
dostarczylismy 10 leadow z branzy
finansowe| oraz energii odnawialnej -
osoby decyzy|ne zainteresowane
rozmowa.

DO te] pory odbyty sie rozmowy z 5

eadami. Czesc z nich odtozyta rozmowy
na pozniejszy czas.

3 z tych rozmow okazaty sie okazjami
sprzedazowymi | po skwalifikowaniu
przeszli dale] w procesie
sprzedazowym do ztozenia oferty.

W ciagu pierwszych trzech
miesiecy wspotpracy

Z potencjatem
ha rozszerzenie wspotpracy po
stworzeniu pierwszej wersiji.



