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Funktionsweise der DVAG (Aktien, Börse, Zertifikate, Wirtschaft, Nachrichten)
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Funktionsweise der DVAG Wichtige Infos über

Beratungsgespräche und Verträge

  Gerald1502 



Geschrieben 12. November 2009  11:14



DVAG (http://de.wikipedia.org/wiki/Deutsche_Verm%C3%B6gensberatung) / DVAG Meinungen und Nachrichten (http://www.wertpapier

forum.de/topic/43454deutschevermogensberatungdvag/) / HandelsvertreterBlog (http://www.handelsvertreterblog.de/) / Bund der

Versicherten (http://www.bundderversicherten.de/) / Portal der Verbraucherzentralen in Deutschland (http://www.verbraucherzentrale.de/) 



Deutsche Vermögensberatung AG



Wichtig: Ich habe hier wichtige Infos über die Funktionsweise der DVAG und deren Verträge eingefügt, die für Jeden von Euch von Interesse sind. 

Buchempfehlung: Beraten und Verkauft. Die Methoden der Strukturvertriebe (http://www.amazon.de/BeratenVerkauftDie

MethodenStrukturvertriebe/dp/3409141944/ref=sr_1_4?s=books&amp;ie=UTF8&amp;qid=1348718437&amp;sr=14) 

Urteil des OLG Frankfurt Aktenzeichen: 6 U 237/96: Finanzvertrieb will Urteil zensieren    Beraten und Verkauft 

(http://www.kanzleikompa.de/2010/10/18/finanzvertriebwillurteilzensierenberatenundverkauft/) 

Berichterstattung 1: Die Story / Der Traum vom Geld  Wenn der Vermögensberater klingelt

(http://www.einsfestival.de/videos/dokus/doku_mediathek.jsp?

video=/videos/dokus/video_xml/2012/120227_vermoegensberater_klingelt.xml&amp;seite=1) 

Berichterstattung 2: Beraten und verkauft? Milliardengeschäft Vermögensberatung (https://www.youtube.com/watch?

v=L2JfTjSIowM) 

SpiegelArtikel:   (http://www.wertpapierforum.de/index.php?app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_id=82033)

 STEINREICHER SCHARLATAN.pdf (http://www.wertpapierforum.de/index.php?

app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_id=82033) (226,06K) 

Anzahl der Downloads: 1453 

Stern Artikel: STERN Auf der Jagd nach Provisionen.pdf (http://workupload.com/file/4LKS9EHd) 

kmi Artikel:   (http://www.wertpapierforum.de/index.php?app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_id=87855)  DVAG

Beratervertrag Knebelung per Diktat des Stärkeren.pdf (http://www.wertpapierforum.de/index.php?

app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_id=87855) (1,1MB) 

Anzahl der Downloads: 1207



Wichtig: Für die AachenMünchener Versicherung ist die Deutsche Vermögensberatung der einzige Vertriebskanal. M&amp;M Rating

AachenMünchener (http://www.wertpapierforum.de/topic/39629mmratinglvunternehmen/) 



Wichtig: Diskussionen und Informationen gibt es im Forum: Geprellte Vermögensberater (http://www.geprellte

vermoegensberater.org/) 



Wichtig: Analysen und Informationen:

Darstellung von 1998  2011

 (http://www.wertpapierforum.de/index.php?app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_id=78034)  Entwicklung und

Situation der DVAGVermittler.pdf (http://www.wertpapierforum.de/index.php?

app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_id=78034) (131,24K) 

Anzahl der Downloads: 1575 

Darstellung von 1996  2012 

 (http://www.wertpapierforum.de/index.php?app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_id=78118)  2013 DVAG

Geschäftsentwicklung.pdf (http://www.wertpapierforum.de/index.php?

app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_id=78118) (112,73K) 

Anzahl der Downloads: 820  



Wichtig: Vieles was ich hier beschreibe sind eigene Erfahrungen (http://www.wertpapierforum.de/forum/123gerald1502/) , die ich mit

der DVAG gemacht habe, die ich hier wahrheitsgemäß wiedergebe. Einige Wörter/Aussagen die hier von mir verwendet werden, habe ich von Dritten

wiedergegeben. 

Nachfolgend werde ich Euch einmal die Funktionsweise der DVAG näher erklären und habe dafür einzelne Unterpunkte erstellt, die ich in folgender Reihenfolge einzeln

erkläre. 

 "Allgemeines zur DVAG"

 "Erster Beratungstermin mit Analyse"

 "Infoabend"

 "Die größten Irrtümer über Strukturvertriebe und Richtigstellungen"

 "Informationsthreads hier im Forum zum lesen und informieren für Euch"



"Allgemeines zur DVAG"

Die Deutsche Vermögensberatung gehört wie der AWD, OVB, Tecis, AFA Prismalife und CarpeDiem, um nur einige zu nennen, zu den sogenannten Strukturvertrieben

(http://verbraucherschutz.wtal.de/strukturvertriebe.htm) . 

Es wird auf Empfehlungsbasis gearbeitet und mit der Zeit ein Netzwerk aufgebaut, da stets neue Menschen angeworben werden. Hier ein sehr interessantes Interview. 

 (http://www.wertpapierforum.de/index.php?app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_id=74121)  Geldanlage Strukturvertriebe.pdf

(http://www.wertpapierforum.de/index.php?app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_id=74121) (2,23MB) 

Anzahl der Downloads: 1779

Es wird in Schulungen einen schon eingeflöst, was man in den nächsten Monaten verdienen kann. Ohne den eigenen Kopf vorher eingesetzt zu haben, lassen sich einige

davon blenden und denken, dass man ohne viel Anstrengungen soviel Geld verdienen kann. 

Derjenige der bei einem Strukturvertrieb anfängt ist gezwungen, um höher in der Karriereleiter zu steigen, neue Mitarbeiter zu werben, an deren Arbeit er sehr gut mitverdient

ohne selbst viel zu arbeiten. Auch muss eine gewisse Anzahl von Einheiten im Jahr + Mitarbeiteranwerbung stattfinden um höher zu steigen. 

Der Strukki ist also immer bestrebt, neue Leute anzuwerben, um selbst an deren Empfehlungen, Vertragsabschlüssen und neuen Leuten, die von seinen geworbenen Leuten

zum Anfangen überredet wurden, mitzuverdienen. 

Ob das dann für den KUNDEN, der eigentlich hofft, dass man eine individuelle Beratung bekommt, auch nützlich ist, ist zweifelhaft. Wie der ganze Ablauf vom ersten
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Ob das dann für den KUNDEN, der eigentlich hofft, dass man eine individuelle Beratung bekommt, auch nützlich ist, ist zweifelhaft. Wie der ganze Ablauf vom ersten

Beratungstermin, bis hin zum Infoabend abläuft, führe ich durch eigene Erfahrung nachfolgend genau auf. 



"Erster Beratungstermin mit Analyse"

Der erste Beratungstermin kommt meist zustande, weil Familienmitglieder, Freunde oder Verwandte einem Vermögensberater Eure Telefonummer gegeben haben und die

Euch dann anrufen, um mit Euch einen Beratungstermin zu vereinbaren. Am Telefon werden schon Stichpunkte wie z. B. Steuerersparnis / mehr Netto vom Brutto

oder staatliche Zulagen genannt, wo man schlecht "Nein" sagen kann und einen Beratungstermin macht. RiesterRente sinnvoll für junge und ältere Leute?

(http://www.wertpapierforum.de/topic/33891riesterrentesinnvollfurjungeundaeltereleute/) 

Im ersten Beratungstermin werden keine Verträge angeboten, sondern es wird eine Unternehmenspräsentation nach einem bestimmten Leitfaden gemacht, wo Ihr am Ende

bei der sogenannten Analyse, Eure ganzen Geldanlagen und Versicherungspolicen offenlegen müsst. Auch wird gezielt nach Euren Wünschen und Zielen

(http://www.wertpapierforum.de/topic/30139welchewunscheundzielehabtihreuchimlebengesteckt/) z.B. Hausbau/kauf, Altersvorsorge,

Steuervergünstigungen, Auto etc. gefragt. 

Es geht aber vorallem nur darum, Adressen und Telefonnummern von der Familie, Bekannte, Freunde, Ärzte, Steuerberater, Versicherungsvertreter und Euren Bankberater zu

bekommen. Meist wird Euch ein Zettel in die Hand gedrückt, den Ihr bis zum nächsten Termin ausfüllen sollt.

Und das schon am ersten Beratungstermin, wo Ihr noch nix konkretes über konkrete Vertragsangebote wisst. Ich wäre immer vorsichtig mit Adressen und Telefonnummern

heraus geben. Es kann auch mal ganz schnell nach hinten losgehen. Vor allem dann, wenn derjenige gar nicht möchte, dass seine Daten weitergegeben werden. 

Auch wird immer versucht, Euch zu einem Infoabend einzuladen, um Euch als Mitarbeiter zu gewinnen. Immer "Nein" sagen!

Warum ist es besser seine Versicherungsangelegenheiten und Altersvorsorge selber in die Hand zu nehmen (http://www.wertpapier

forum.de/topic/33221warumistesbesserseineversicherungsangelegenheitenundaltersvorsorgeselberindiehandzunehmen/) 

Hier könnt Ihr die aktuelle Stimmung des WPFs, gegenüber Versicherungen, Altersvorsorgeprodukten und Empfehlungen, für bestimmte Ziele, anhand einer Umfrage sehen.

Scheut Euch nicht, bei der Umfrage selbst einmal abzustimmen. Umfrage / Versicherungen, Altersvorsorge und Empfehlungen (http://www.wertpapier

forum.de/topic/33146umfrageversicherungenaltersvorsorgeundempfehlungen/) 



"Vertragsvorstellungstermin und Abschlüsse"

Damit Ihr super auf diesen Termin vorbereitet seid, gibt es im Thread Personen und Sachversicherungen im Überblick (http://www.wertpapier

forum.de/topic/30108personenundsachversicherungenimuberblick/) Tipps, worauf man alles bei einem Vertragsabschluss einer Versicherung achten muss.

Mit diesem Wissen, kann man dann dem Vermögensberater gezielter Fragen stellen und er kann Euch dann eventuell einiges erklären oder nicht.

Diese Informationen helfen Euch aber auch weiter, wenn Ihr Euch selber um Eure Versicherungsangelegenheiten kümmern wollt. Mit dem Wissen kann man einen erfahrenen

Versicherungsmakler oder Versicherungsfachmann für eventuelle unbeantwortete Fragen für ein individuelles Beratungsgespräch zu Rate ziehen. Sprich, wenn Ihr die

Dienste eines Vermögensberater der Deutschen Vermögensberatung oder anderen Strukturvertrieb nicht in Anspruch nehmen wollt, da dieser eh nur an seine Namensliste,

Infoabendtermin, Provisionen und Karriere denkt. Da aber sehr viele junge Berufseinsteiger angesprochen werden, da diese sich noch nicht ganz so intensiv mit dem Thema

befasst haben, ist es meist sehr leicht bei ihnen zu einem Vertragsabschluss zu kommen. Altersvorsorge als Azubi (http://www.wertpapierforum.de/topic/37599

altersvorsorgealsazubi/) 

Auch könnt Ihr die einzelnen Versicherungspolicen bei den verschiedensten Versicherungsgesellschaften vergleichen und dann den für Euch besten Vertrag wählen,

abgestimmt auf Eure individuelle persönliche Situation. Einzelne Fragen könnt Ihr natürlich auch im Forum stellen und diese werden dann fachgerecht beantwortet.

Hier könnt ihr die Risikovorsorge der einzelnen User sehen. Vielleicht stellt ihr Eure Risikovorsorge da auch einmal vor. Wie sieht Eure Risikovorsorge aus?

(http://www.wertpapierforum.de/topic/35714wiesiehteurerisikovorsorgeaus/) 



Jetzt zum eigentlichen Vertragsvorstellungs und Abschlusstermin

Bei diesem Termin werden Euch dann mehrere Angebote gemacht. Die Angebote richten sich meist nach Euren Wünschen und Zielen, die Ihr in der Analyse angegeben habt.

Auch wird hier wieder nach den Namen und Telefonnummern gefragt. Ob das so sein muss? Hier könnt Ihr den Durchnittsbeitrag der einzelnen Risikoversicherungen der

User, anhand einer Umfrage sehen. Kosten Risikovorsorge (http://www.wertpapierforum.de/topic/36803kostenrisikovorsorge/) Wäre schön, wenn noch

einige von Euch abstimmen, damit das Ergebnis klarer wird. 

Auch muss man ganz klar erwähnen, dass das Thema Altersvorsorge bei sämtlichen Strukturvertrieben etc. ein prima Einstieg ist, um beim Kunden zu landen und es ist

sozusagen ein Türöffner, um auch bei dem Vertragsvorstellungs und Abschlusstermin Altersvorsorgeprodukte anzubieten und Angebote vorzulegen. 

Meist werden dabei RiesterRentenversicherungen angeboten und einem wird dann erzählt, was man so an Rente erwarten kann. 

Wichtig ist aber auch vor dem Abschluss einer solchen RiesterRentenversicherung, da man sich beim Abschluss sehr lange an diesen Vertrag bindet, auch die Kosten,

Bilanzen der Unternehmen und die Anlageerfolge intensiv vergleicht und analysiert. Damit ihr das wunderbar machen könnt, lest Euch intensiv in dias nachfolgende

verlinkte Thema ein. Kostenvergleich  Klassische Riester Rentenversicherung vs. Fondsgebundener Riester Rentenversicherung

(http://www.wertpapierforum.de/topic/34997kostenvergleichklassischeriesterrentenversicherungvsfondsgebundenerriester

rentenversicherung/) Ich weiß, dass Euch der Kopf brennen wird, aber nur so lernt man dazu. Also lest es in Ruhe durch und lasst Euch bei der Entscheidung nach der

richtigen RiesterRente Zeit. 



Die gängigsten Kommentare bei diesem Termin sind folgende, um Euch zu einem Abschluss zu animieren: 

"kündige die Lebensversicherung, da die eh nix bringt"

"kündige Deine Rentenversicherung mit BUZ und wechsele zu mir"

"Meine Riesterrente ist besser als die von der Konkurrenz"

"Meine Autoversicherung ist die Beste"

"kündige Deine Hausratversicherung, da Ich mehr Leistung biete"

"kündige das Prämien Sparen und investiere in einen Fonds"

Unsere Strategie für unsere Kinder kann man hier (http://www.wertpapierforum.de/topic/38751strategieanlagenfurunserekinder/) nachlesen. Einen

Fondssparplan kann man allemal noch dazu nehmen. Aber Kinder kosten sehr viel Geld und da sollte man nicht mit dem ganzen Geld zocken. Ich hätte nach seinen

Aussagen nur in einen Fonds investiert, nix anderes. Ein sehr schönes Diskussionsthema ist folgender Thread. Wie bringe ich Kindern einen geeigneten

Umgang mit Geld bei, bis hin zum Heranführen an Aktien, Anleihen, Fonds sowie Aufklärung über Versicherung (http://www.wertpapier

forum.de/topic/29821wiebringeichkinderneinengeeignetenumgangmitgeldbeibishinzumheranfuhrenanaktienanleihenfondssowie

aufklaerunguberversicherung/) 

Wie Ihr seht, wird da schon versucht, gute Verträge, die vielleicht noch einen steuerlichen Vorteil haben, schlecht zu reden. Der Vermögensberater wird auch anbieten, dass er

sich um alles kümmert, (zwecks kündigen der Verträge) damit Ihr Euch um nix kümmern braucht. (klingt alles sehr verlockend) Was bei der DVAG ganz stark in Mode ist, ist

die sehr oft durchgeführten, für den Kunden sehr oft zum Nachteil geschehenen Tarifumstellungen, auch Umdeckungen genannt, welche sich nur für den Vermögensberater

lohnen, da dieser neue Provisionen und Einheiten für die Karrierestufe erhält. Ein sehr lesenswertes Thema, welches voll mit Erfahrungswerten, Informationen, Risiken,

Folgen etc. über das Thema Umdeckungen, was einer ganzen Branche schadet, handelt, könnt ihr im nachfolgenden Link nachlesen. 

DVAG / AachenMünchener Umdeckung RiesterRentenversicherung / Erfahrungen, Folgen, Risiken, entstandene Nachteile und Lehren daraus

(http://www.wertpapierforum.de/topic/36123dvagaachenmunchenerumdeckungriesterrentenversicherungerfahrungenfolgenrisiken

entstandenenachteileundlehrendaraus/) 

Ein weiterer sehr verbreiteter Punkt ist das sogenannte Steuern sparen mittels Kombipolicen. Ganz weit oben steht die Kombination mittels einer

Berufsunfähigkeitsversicherung und einer RürupRente in einem. Dabei gibt es aber sehr viele Nachteile für den Kunden, die so nicht direkt erkennbar sind, geschweige denn

auch genannt werden. Eine Diskussion über so eine Kombination gibt es in folgenden Thread Berufsunfähigkeitszusatzversicherung + Rürup/BasisRente / Vor

und Nachteile / Offene Fragen / Grundsatzdiskussion (http://www.wertpapierforum.de/topic/39815berufsunfhigkeitszusatzversicherung

rrupbasisrentevorundnachteileoffenefragengrundsatzdiskussion/) 

Generell gilt festzuhalten, dass meistens wegen der hohen Provision die Wunschpolice und die RiesterRente Strategie NO 1 Tarif 4RG von der AachenMünchener

angeboten wird. Die Dynamik liegt bei 6%. Was einem noch versucht wird abzuschließen, ist eine Krankenversicherung bei der BKK Fahr und eine

Krankenzusatzversicherung bei der Central. Bei der Autoversicherung, die bei der AachenMünchener ist, müsst Ihr schauen, dass auch der Beitrag für das

richtige Auto ausgerechnet ist. Ich hatte den Fall, dass man einen Audi 80 berechnet hat obwohl ich ein anderes Auto fahre. Hätte fast 270  weniger bezahlen können aber das

hätte selbst der günstigste Anbieter nicht hinbekommen. 



Nachfolgend erstelle ich für Euch eine detaillierte Vertrags und Beitragsrechnung der Wunschpolice. 

Es wird meist in aller Regel eine Berufsunfähigkeitsrente von monatlich 1000  vereinbart. Der Beitrag ist von mir auf 83  im Monat gerundet und eine Dynamik von 6% pro

Jahr, laut Vertrag genommen. Vertagsbeginn 2009 / Vertragsende 2052

Beitrag pro Monat in €  / Jahr

83 , 00€ / 2009

87.98 €  / 2010

93,25 €  / 2011

98,85€  / 2012

104,8 0€ / 2013
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104,8 0€ / 2013

111 , 00€ / 2014 Jetzt kommt aber der Hammer. Die Berufsunfähigkeitsrente, die anfangs bei 1000€  war, wird im sechsten Beitragsjahr auf 500€  reduziert und wenn man die

1000 €  Berufsunfähigkeitsrente wieder möchte, muss man 35€  mehr bezahlen. Deshalb rechne ich mit der Erhöhung weiter. Da viele denken, die so eine Police abschließen,

sie würden nur 83 €  bezahlen. Dem ist aber nicht so, da ja eine Beitragsdynamik vereinbart wurde. Es steigt auch die Berufsunfähigkeitsrente jährlich an. Generell ist eine

Dynamik bei einer selbstsändigen Berufsunfähigkeitsversicherung etwas sinnvolles und man sollte daher diese Option der Dynamik nutzen. Aber die Absenkung und dann

eigentlich zwangsweise Erhöhung der Berufsunfähigkeitsrente, um nochmal deutlich mehr an Beitrag zu bezahlen ist gelinde gesagt Abzocke. 

146,00€  / 2015

1000 , 00€ / 2048

Zum Schluss kann man dann zwischen einer Rente oder Kapitalauszahlung wählen. Kapitalauszahlung bei angenommen 8% p.a. sind rund 180000  oder mehr. Diese

Auflistung findet man in der Produktinformation in der Mitte bei den rund 10 Seiten, die man bekommt. Auch ist die Wertentwicklung aufgezeigt. Es wird auch der gleiche

Fonds wie bei der RiesterRente Strategie NO 1 verwendet. Und man hat eine Wertsicherungsoption. 

Niemals einen Vertrag mit Beitragsrückzahlung o.ä. abschließen, da einige Nachteile vorhanden sind. Das ersparte Geld kann man selber in Fonds /

ETFs sparen. Dazu braucht man keine Wunschpolice und KIZPolice.

"Beitragsrechnung alles komplett im 35. Beitragsjahr"

Wunschpolice / 2mal KIZPolice

840  / 880 

Das ergibt im Monat 1720 .

Hinzu kommt noch die RR Strategie NO 1 von monatlich 100  und im besten Fall noch ein Bausparer, mit einer Bausparsumme von 32k und monatlichem Beitrag von 150 .

Weiter eine Zahnzusatzversicherung von 20  im Monat.

Ergibt 1990  pro Monat

Wie hoch muss dann euer Gehalt sein, damit Ihr das alles zahlen könnt, und wie sieht es mit einem Hauskredit aus, den Ihr abbezahlt?

Mir wurde gesagt, dass sich das Gehalt auch so wie diese Zahlen entwickelt und das ich es zahlen kann. Auch wurde mir auf dem Computerbildschirm ein

Computerprogramm gezeigt, wo ein 200  Schein in den Papierkorb wandert, welcher symbolisch zeigen sollte, dass wenn ich die Wunschpolice nicht sofort abschließe, die böse

Inflation das Geld auffrisst. Den genauen Ablauf zu einer beinahen Umdeckung in die Wunschpolice habe ich im nachfolgenden Erfahrungsbericht wahrheitsgemäß

niedergeschrieben. 

DVAG / AachenMünchener / versuchte Berufsunfähigkeitsversicherung  Umdeckung / Erfahrungsbericht und Informationen

(http://www.wertpapierforum.de/topic/38289dvagaachenmunchenerversuchteberufsunfaehigkeitsversicherungumdeckung

erfahrungsberichtundinformationen/) 



Wichtig: Bevor Ihr hier was abschließt, lest es Euch in Ruhe durch um es mit anderen Verträgen zu vergleichen oder diskutiert es bei uns im Forum.



 



Wichtig: Am Besten ist es aber, wenn Ihr nix bei der DVAG abschließt, da Ihr sonst immer von dem Vermögensberater abhängig seid und womöglich

sehr viel Geld verliert. 

"Infoabend"

Der Infoabend läuft wie folgt ab. 

Euer Vermögensberater, der Euch zu dem Termin eingeladen hat, betreut Euch den ganzen Abend. Der Direktionsleiter wird dann einen Vortrag halten, was in einem Raum

stattfindet und dann das Unternehmen etc. vorstellen. In diesem Infoabend geht es dann auch meist darum, Euch zu zeigen, wieviel Geld ihr bei der DVAG verdienen könnt

und was ihr dafür tun müsst. An einer Tafel werden dann die Karrieremöglichkeiten aufgezeigt. Auch wird der Aufbau einer Mitabeiterpyramide gezeigt. Man hat das Gefühl,

dass man einer Gehirnwäsche unterzogen wird. Auch kann man in bestimmten Situationen beobachten, dass öfters seitens der Vermögensverkäufer geklatscht wird, um den

Zusammenhalt zu symbolisieren. 

Spätestens in der 4. Info Pdf steht beschrieben, was man für Vorraussetzungen haben muss, um in der Karriereleiter nach oben zu steigen. Passend dazu, wer am besten

verdient, ist das nachfolgend eingefügte Bild.



forum.de/index.php?app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_rel_module=post&amp;attach_id=79032) 



 (http://www.wertpapier



Grafik Vorlage: Stiftung Warentest / gefunden bei der Seite http://falschberater.de/?p=443 (http://falschberater.de/?p=443) 



Es reichen also nicht nur die Einheiten. Man braucht zusätzlich noch einen Angeworbenen, damit es höher und höher geht. Ab Agenturleiter ist man hauptberuflich als

Vermögensberater tätig und hat eventuell einen sicheren Beruf dafür aufgegeben. Alles was davor war, ist nebenberuflich.

Da liegt aber auch das Hauptproblem. Diejenigen, die lange dabei sind, verdienen sich richtig, da sie einige geworben haben und die anderen auch widerum welche geworben

haben. Ihr Augenmerk liegt zumeist auf der Anleitung und Motivation der Mitarbeiter.

Das große Problem ist, dass Jeder diesen Beruf ausüben kann, obwohl man es nicht in einer 3jährigen Bankkaufmannausbildung gelernt hat. Man muss dann in

sogenannten Schulungsseminaren teilnehmen, die man mit ungefähr 15 €  fürs Essen bezahlen muss. Wenn man gut ist und erfolgreich an den Seminaren teilgenommen,

Mitarbeiter geworben und die nötigen Einheiten geschafft hat, ist man schon nach 6 Monaten selbständiger Vermögensberater und schließt einen Arbeitsvertrag mit der

DVAG ab. 

Hier ist ein Thread der Selbstständige vs. Arbeitnehmer und deren Risiko beinhaltet. Sehr lesenswert. Selbstständige vs. Arbeitnehmer / Wer hat das größte Risiko?

(http://www.wertpapierforum.de/topic/30061selbststaendigervsarbeitnehmer/) 
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Aber Vorsicht! In den Arbeitsverträgen gibt es sehr harte Klauseln. Die wichtigste ist, dass ihr, wenn man seinen Kundenstamm woanders mit hin nimmt, eine hohe Strafe

zahlen müsst. Mir wurde mal gesagt, dass wenn man aus der DVAG ausscheidet, man trotzdem Folgeprovision bekommt. Das stimmt nicht! Wer sich dazu entscheidet aus

der DVAG auszutreten und den Arbeitsvertrag kündigt, muss mit einer Wartefrist rechnen. Einen guten Zeitungsartikel könnt Ihr hier nachlesen. 

 (http://www.wertpapierforum.de/index.php?app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_id=76790)  Brutal viel Geld verdienen  Wie

große Finanzvertriebe junge Menschen als Vertreter ködern und sie manchmal nicht mehr gehen lassen.pdf (http://www.wertpapier

forum.de/index.php?app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_id=76790) (57,93K) 

Anzahl der Downloads: 1466



"Die größten Irrtümer über Strukturvertriebe und Richtigstellungen"



forum.de/index.php?app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_rel_module=post&amp;attach_id=76542) 



forum.de/index.php?app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_rel_module=post&amp;attach_id=76543) 
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forum.de/index.php?app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_rel_module=post&amp;attach_id=76544) 



forum.de/index.php?app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_rel_module=post&amp;attach_id=76545) 



 (http://www.wertpapier



 (http://www.wertpapier



Quelle (http://verbraucherschutz.wtal.de/strukturvertriebe.htm) 



"Zahlen und Fakten"

Bestand 2010
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forum.de/index.php?app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_rel_module=post&amp;attach_id=84635) 

Bestand 2011



forum.de/index.php?app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_rel_module=post&amp;attach_id=84633) 

Bestand 2012
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forum.de/index.php?app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_rel_module=post&amp;attach_id=84632) 

Bestand 2013



forum.de/index.php?app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_rel_module=post&amp;attach_id=86008) 

Quelle: AachenMünchener Geschäftsberichte (http://www.amv.de/online/portal/amvinternet/content/914584/908856) 



 (http://www.wertpapier



 (http://www.wertpapier



Ich kann Euch also nur davor warnen, wenn ihr irgendwann mal einen Anruf von so einen VB bekommt, auf keinen Fall einen Termin vereinbaren!!! 

Am Besten, gleich den Hörer wieder auflegen. Es wird Euch für den Rest eures Lebens, das Beste sein, was ihr je gemacht habt. 



 



"Informationsthreads hier im Forum zum lesen und informieren für Euch"

An alle, die bereits dort Kunde sind. Hinterfragt Euch, ob ihr dort wirklich weiter Euer Geld vernichten wollt. Wenn ihr dort kein Geld mehr

vernichten wollt, fragt am Besten im Forum nach und es werden Euch gute Tipps gegeben.

Nachfolgend einige zentrale Threads. (AachenMünchener / DVAG  Die Wunschpolice (http://www.wertpapierforum.de/topic/31283

aachenmunchenerdvagdiewunschpolice/) oder AachenMünchener / DVAG kündigen (http://www.wertpapierforum.de/topic/26082

aachenmunchenerdvagkundigen/) oder AachenMünchener / DVAG  StartZielRentenPolice (http://www.wertpapierforum.de/topic/17792

aachenmunchenerdvagstartzielrentenpolice/) oder AachenMünchener / DVAG  RentePlus 123 (http://www.wertpapierforum.de/topic/11261

aachenmunchenerdvagrenteplus123/) oder AachenMünchener / DVAG  Deutsche Sachwert Rentenpolice (http://www.wertpapier

forum.de/topic/24237aachenmunchenerdvagdeutschesachwertrentenpolice/) oder AachenMünchener / DVAG  Riester Rente Strategie No. 1

(http://www.wertpapierforum.de/topic/13745aachenmunchenerdvagriesterrentestrategieno1/) oder AachenMünchener / DVAG  Riester

Rente Strategie Plus Tarif 5RG (http://www.wertpapierforum.de/topic/40606aachenmunchenerdvagriesterrentestrategieplustarif5rg/) )

Wenn Ihr also Fragen habt, bitte keinen neuen Thread mit dem Thema DVAG und deren Produkten aufmachen, sondern in den beigefügten Links

posten. Und vorher den Thread lesen.



Weitere Strukturvertriebsfirmen



 

AWD (http://www.wertpapierforum.de/topic/20463awdberatung/) älterer Thread

MLP  ein Paar Fragen! (http://www.wertpapierforum.de/topic/32332mlpeinpaar

fragen/page__p__165409____%2Bmlp+%2Bopfer__fromsearch__1#entry165409) älterer Thread

Rürup / BUZ  Kombinationsvertrag von der Alte Leipziger von MLP Verkäufer (http://www.wertpapierforum.de/topic/36253rurupbuz

kombinationsvertragvonderalteleipzigervonmlpverkaeufer/) 

Tecis AG / neutrale Bewertung (http://www.wertpapierforum.de/topic/29932tecisag/) aktueller Thread

Tecis Finanzdienstleistung AG (http://www.wertpapierforum.de/topic/5566tecisfinanzdienstleistungag/) älterer Thread

Tecis AG / HDI Gerling TwoTrust Riesterrente Dynamic (http://www.wertpapierforum.de/topic/30725tecisaghdigerlingtwotrustriesterrente
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Tecis AG / HDI Gerling TwoTrust Riesterrente Dynamic (http://www.wertpapierforum.de/topic/30725tecisaghdigerlingtwotrustriesterrente

dynamic/) aktueller Thread mit einem detailierten Produkt

Carpe Diem (http://www.wertpapierforum.de/topic/28143carpediemgutefinanzbildungoderb/) sehr lesenswert

Stellungnahme der CarpeDiem GmbH (http://www.wertpapierforum.de/topic/34284stellungnahmedercarpediemgmbh/) 

AFA / Prismalife (http://www.wertpapierforum.de/topic/26570afaprismalifefondsgebundenerentenversicherung/) aktueller Thread

AFA / Top Sachwert Prismalife Rückkaufswert (http://www.wertpapierforum.de/topic/8993afatopsachwertprismaliferuckkaufswert/) aktueller

Thread



Alternativen gegenüber der DVAG oder anderen Strukturvertrieben



 



Beratungsthreads



DVAG / Meine persönliche Absicherung und Vorsorge (http://www.wertpapierforum.de/topic/31445dvagmeinepersoenlicheabsicherungund

vorsorge/) 

DVAG / Neue Berufsunfähigkeitsversicherung gesucht (http://www.wertpapierforum.de/topic/31497dvagneueberufsunfaehigkeitgesucht/) 

Neuordnung meiner persönlichen Absicherung (http://www.wertpapierforum.de/topic/34635neuordnungmeinerpersoenlichenabsicherung/) 

Neugestaltung meiner Altersvorsorge  Suche Hilfe (http://www.wertpapierforum.de/topic/29922neugestaltungmeineraltersvorsorgesuche

hilfe/page__p__537034____legolas2605__fromsearch__1#entry535866) 

DVAG  Bräuchte Hilfe... (http://www.wertpapierforum.de/topic/30090dvagbraeuchtehilfe/page____legolas2605) 

Wunschpolice+Riester+Bauspar bei DVAG (http://www.wertpapierforum.de/topic/35065wunschpoliceriesterbausparbeidvag/) 

Meine persönliche Situation / Brauche Rat von Euch (http://www.wertpapierforum.de/topic/35690meinepersoenlichesituationbraucheratvon

euch/) 

Ratschläge über weiteres Vorgehen meiner Risiko und Altersvorsorge (http://www.wertpapierforum.de/topic/36984ratschlgeberweiteres

vorgehenmeinerrisikoundaltersvorsorge/) 

Einige Verträge bei der DVAG / Wie weiter handeln? (http://www.wertpapierforum.de/topic/39091einigevertrgebeiderdvagwieweiter

handeln/) 

Was tun mit meinen DVAG Verträgen... (http://www.wertpapierforum.de/topic/39678wastunmitmeinendvagvertraegen/) 

Jung, ledig sucht: BU, KV und AV (mal wieder Tecis) (http://www.wertpapierforum.de/topic/39704jungledigsuchtbukvundavmalwieder

tecis/) 

Rente Pur, BasisRente, PrivatRente mit Garantie (http://www.wertpapierforum.de/topic/37644rentepurbasisrenteprivatrentemitgarantie) 

5 Verträge bei der DVAG (http://www.wertpapierforum.de/topic/411615vertragebeiderdvag) 



Alters und Risikovorsorge von Berufseinsteigern 

Berufseinsteiger: Riester / bAV / private Rentenversicherung (http://www.wertpapierforum.de/topic/39642berufseinsteigerriesterbavprivate

rentenversicherung/) 

Berufseinsteiger  Versicherungen (http://www.wertpapierforum.de/topic/38544berufseinsteigerversicherungen/) 

Ratschlag Altersvorsorge / Risikovorsorge für Berufseinsteiger (http://www.wertpapierforum.de/topic/34079ratschlagaltersvorsorge

risikovorsorgefurberufseinsteiger/) 



Altersvorsorgestrategien einzelner User

Strategie für OttoNormal (http://www.wertpapierforum.de/topic/27205strategiefurottonormal/) 

Vorstellung Altersvorsorgestrategie (http://www.wertpapierforum.de/topic/16723vorstellung

altersvorsorgestrategie/page__p__260985__hl__%2Bvorstellung+%2Baltersvorsorgestrategie__fromsearch__1#entry260985) 



Depot und Anlagestrategien für Kinder und Jugendliche

Strategie / Anlagen für unsere Kinder (http://www.wertpapierforum.de/topic/38751strategieanlagenfrunserekinder/) 

Diskussionsthread zu "Strategie / Anlagen für unsere Kinder" (http://www.wertpapierforum.de/topic/38752diskussionsthreadzustrategie

anlagenfrunserekinder/) 

Girokonten für Kinder und Jugendliche (http://www.wertpapierforum.de/topic/39083girokontenfrkinderundjugendliche/) 

Langfristige Anlage für Kind mittels Sparplan (http://www.wertpapierforum.de/topic/27873langfristigeanlagefurkindmittelssparplan/) 

Sparen für den Nachwuchs (http://www.wertpapierforum.de/topic/38200sparenfurdennachwuchs/) 

Geldanlage für Kinder (http://www.wertpapierforum.de/topic/37475geldanlagefurkinder/) 

Kleines reales Kinderdepot (http://www.wertpapierforum.de/topic/33200kleinesrealeskinderdepot/) 



Inhaltsverzeichnis

Einleitung: 



 



Das Forum bietet eine Unmenge an Informationen. Da es sehr viele interessante Threads gibt, die meist im Verborgenen bleiben, weil diese nicht mehr gefunden werden, habe

ich eine Art Inhaltsverzeichnis und Linksammlung erstellt, damit diese Themen schnell auffindbar sind. 

Es heißt immer, "Erst im Forum lesen und dann schreiben". Ich füge jetzt ein paar Threads zusätzlich ein, wobei es um unterschiedliche Themenbereiche geht. 



Rubrik Altersvorsorge

Themen über Riester

Riester  Die 4 Varianten (http://www.wertpapierforum.de/topic/29729riesterdie4varianten/) 

Kostenvergleich der 4 Riesterprodukte (http://www.wertpapierforum.de/topic/22466kostenvergleichder4riesterprodukte/) 

Riester Rente  Tipps und Tricks / Erklärungen, Beispielrechnungen, Links, Threadsammlung (http://www.wertpapierforum.de/topic/35416riesterrentetippsund

tricks/) 

Kostenvergleich  Klassische Riester Rentenversicherung vs. Fondsgebundene Riester Rentenversicherung (http://www.wertpapierforum.de/topic/34997kostenvergleich

klassischeriesterrentenversicherungvsfondsgebundeneriesterrentenversicherung/) 

Sterbetafel Analyse (http://www.wertpapierforum.de/topic/30606sterbetafelanalyse/) 

Krieg Versicherung und Fondsanlage (http://www.wertpapierforum.de/topic/21285kriegversicherungundfondsanlage/) 

Themen über Rürup

Altersvorsorge Rürup (http://www.wertpapierforum.de/topic/29695altersversorgerurup/page__p__529194____R%C3%BCrup__fromsearch__1&amp;#entry529194) 

Rürup Vertrag / Zusatzleistungen lohnen oft nicht / Finanztest (http://www.test.de/themen/versicherungvorsorge/test/RuerupVertrag/1503904/1503904/1509244/) 

Rürup Vertrag / Unser Rat / Finanztest (http://www.test.de/themen/versicherungvorsorge/test/RuerupVertrag/1503904/1503904/1503906/) 

Rürup Vertrag / 5 Verträge im Vergleich / Finanztest (http://www.test.de/themen/versicherungvorsorge/test/RuerupVertrag/1503904/1503904/1509244/1510020/) 



Rubrik Risikovorsorge

Themen über die private Haftpflichtversicherung

Haftpflichtversicherung / Vorstellung, Infos und Vertragsabschlusshinweise (http://www.wertpapierforum.de/topic/30223haftpflichtversicherung/) 

Private Haftpflichtversicherung für mich gesucht / Single und Familientarife / zentraler Thread für die private Haftpflichtversicherung (http://www.wertpapier

forum.de/topic/34829privatehaftpflichtversicherungfurmichgesuchtsingleundfamilientarife/) 

Themen über die Berufsunfähigkeitsversicherung
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Funktionsweise der DVAG (Aktien, Börse, Zertifikate, Wirtschaft, Nachrichten)



Themen über die Berufsunfähigkeitsversicherung

Berufsunfähigkeitsversicherung / Dienstunfähigkeitsversicherung / Vorstellung, Infos und Vertragsabschlusshinweise (http://www.wertpapierforum.de/topic/30228

berufsunfaehigkeitsversicherungdienstunfaehigkeitsversicherung/) 

Beitrag mit einigen guten Themen über die Berufsunfähigkeitsversicherung (http://www.wertpapierforum.de/topic/31051allgemeinefragenundergaenzendehinweise

zudeneinzelnenversicherungen/page__view__findpost__p__566709) 

Berufsunfähigkeitsversicherung sinnvoll? / Grundsatzdiskussion (http://www.wertpapierforum.de/topic/8425berufsunfaehigkeitsversicherungsinnvoll/) 

Berufsunfähigkeitsversicherung und Unfallversicherung / Beides sinnvoll? (http://www.wertpapierforum.de/topic/18406buundunfallversicherung/) 

Invalidität wird oft unterschätzt / FAZ.net

(http://www.faz.net/s/RubD0AD9A6D94EE4658B9DDDAEB8EE726B0/Doc%7EE1AD2AE0BAF4746339C07607C7FAF4EE5%7EATpl%7EEcommon%7EScontent.html)

Themen über die Unfallversicherung

Unfallversicherung / Vorstellung, Infos und Vertragsabschlusshinweise (http://www.wertpapierforum.de/topic/30222unfallversicherung/) 

Unfallversicherung für mich gesucht / Single und Familientarife / zentraler Thread für die Unfallversicherung (http://www.wertpapierforum.de/topic/32418

unfallversicherungfurmichgesuchtsingleundfamilientarife/) 

Themen über die KFZ  Versicherung

KFZ  Versicherung / Vorstellung, Infos und Vertragsabschlusshinweise (http://www.wertpapierforum.de/topic/30226kfzversicherung/) 

Themen über die Rechtsschutzversicherung

Rechtsschutzversicherung / Vorstellung, Infos und Vertragsabschlusshinweise (http://www.wertpapierforum.de/topic/30224rechtsschutzversicherung/) 

Gute Rechtschutzversicherung für mich gesucht / Privat, Beruf, Verkehr, Arbeit, etc. / zentraler Thread für die Rechtsschutzversicherung (http://www.wertpapier

forum.de/topic/29830guterechtschutzversicherungfurmichgesuchtprivatberufverkehrarbeitetc/) 

Themen über die Hausratversicherung

Hausratversicherung / Vorstellung, Infos und Vertragsabschlusshinweise (http://www.wertpapierforum.de/topic/30225hausratversicherung/) 

Hausratversicherung gesucht / zentrales Thema (http://www.wertpapierforum.de/topic/35849hausratversicherunggesucht/) 

Hausratversicherung / Beispiel Schadenregulierung (http://www.wertpapierforum.de/topic/35118hausratversicherungbeispiel

schadenregulierung/page__p__615804____%2Bhausratversicherung+%2B__fromsearch__1#entry615804) 

Themen über die private Pflegeversicherung

private Pflegezusatzversicherung / Vorstellung, Infos und Vertragsabschlusshinweise (http://www.wertpapierforum.de/topic/30906privatepflegezusatzversicherung/) 

private Pflegezusatzversicherung für mich gesucht / zentraler Thread zur privaten Pflegezusatzversicherung (http://www.wertpapierforum.de/topic/13034private

pflegezusatzversicherungfurmichgesucht/) 

PflegeRiester / PflegeBahr / zentraler Thread über Vor und Nachteile (http://www.wertpapierforum.de/topic/38795pflegeriesterpflegebahr/) 



Rubrik Allgemeines 

Themen über das Haus und Bausparen

Bauspartarife im Vergleich für Jeden individuell (http://www.fmh.de/zinsenvergleiche/bausparen) 

Energieeffizient Bauen, Hauskauf, Haussanierung, Hausfinanzierung und Förderung (http://www.wertpapierforum.de/topic/29235energieeffizientbauenhauskauf

haussanierunghausfinanzierungundfoerderung/) 

Themen über mehrere Vergleichsseiten

Versicherungsrechner / Individuelle Tarifübersicht (http://www.wertpapierforum.de/topic/32733versicherungsrechner/) 

Rubrik Steuern / Vertrag kündigen / Vertrag behalten

Kapitallebensversicherung mit Todesfallschutz und BUZ (teil)kündigen? (http://www.wertpapierforum.de/topic/39431kapitallebensversicherungmittodesfallschutz

undbuzteilkundigen/page__pid__775539#entry775539) 

Vergleich nach Kosten und Steuern von Fondspolice und Eigenanlage (http://www.wertpapierforum.de/topic/39317vergleichnachkostenundsteuernvonfondspolice

undeigenanlage/) 

Altvertrag vs. Neuvertrag / Vor und Nachteile aus "Alt" mach "Neu" / private Rentenversicherung, Lebensversicherung, Riester Rentenversicherung

(http://www.wertpapierforum.de/topic/39979altvertragvsneuvertragvorundnachteileausaltmachneuprivaterentenversicherunglebensversicherungriester

rentenversicherung/) 

Verbraucherhinweise und Urteile zu Versicherungen

Ratgeber / Versicherungen kündigen (http://www.dewion.de/ratgeber/kuendigen.shtml) 

FAZ.Net Vermögensfragen (http://www.faz.net/s/RubD0AD9A6D94EE4658B9DDDAEB8EE726B0/Tpl%7EEcommon%7ESGlossar%7EAlook%7EE0.html) 

 Weiterführende Informationen:



  Reigning Lorelai 



Geschrieben 12. November 2009  11:39



alles halt rheotorischer Bullshit und Polemik. So richtig neu ist das nicht. Man muss fairer Weise aber auch erwähnen, dass Banken mittlerweile auch ähnlich unterwegs sind.

Der einzigste Unterschied: Bei diesen Lutscherberatern von der DVAG wird noch mit einem gewissen Plan beraten, weil die Berater 0 Ahnung haben und sich deshalb an ein

vorgegebenes EDVSystem halten müssen. In den Banken dagegen macht jeder was er will. Ich habe irgendwo (ist aber auch schon ein paar Jahre her) mal gelesen, dass der

AWD Testsieger war vor DVAG und MLP bei einem Beratungstest. Die Banken kamen alle dahinter. Aber: 1. Ist der Test natürlich schon alt und 2. hat der Sieger damals auch

bloss 52% von 100% gehabt. Also wirklich ein armseeliges Ergebnis. Der eigentliche Gewinner stand nicht auf der Liste. Die Honorarberater. Vielleicht für die Newbis also

interessant... für diese Art der Dienstleistung sollte man unbedingt zahlen... 



  Gerald1502 



Geschrieben 12. November 2009  11:23



 (http://www.wertpapierforum.de/index.php?app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_id=66840)  DVAG Geschpräch.PDF (http://www.wertpapier

forum.de/index.php?app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_id=66840) (581,52K) 

Anzahl der Downloads: 1800

 (http://www.wertpapierforum.de/index.php?app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_id=66842)  DVAG Unternehmenspräsentation 1.PDF

(http://www.wertpapierforum.de/index.php?app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_id=66842) (1,83MB) 

Anzahl der Downloads: 840

 (http://www.wertpapierforum.de/index.php?app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_id=66843)  DVAG Unternehmenspräsentation 2.PDF

(http://www.wertpapierforum.de/index.php?app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_id=66843) (1,9MB) 

Anzahl der Downloads: 537

 (http://www.wertpapierforum.de/index.php?app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_id=46284)  Empfehlungsstrategie beim Beratungstermin.PDF

(http://www.wertpapierforum.de/index.php?app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_id=46284) (2,76MB) 

Anzahl der Downloads: 1812

 (http://www.wertpapierforum.de/index.php?app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_id=46285)  Unternehmensaufbau und Empfehlungstelefonate und

Berufsinfowerben.PDF (http://www.wertpapierforum.de/index.php?app=core&amp;module=attach&amp;section=attach&amp;attach_id=46285) (3,62MB) 

Anzahl der Downloads: 2456

Informationen, Nachrichten und Artikel zur DVAG (http://www.wertpapierforum.de/topic/29402funktionsweisederdvag/page__view__findpost__p__781333) 



  Chris89 



Geschrieben 12. November 2009  17:19



Bist du dir rechtlich sicher, dass du die ganzen Infos einfach so hochladen darfst? 

Sowas könnte unter Umständen böse ausgehen. 



  Gerald1502 
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Geschrieben 12. November 2009  17:57
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